
We provide our customers with solutions 
that allow them to work smarter
Turning business processes into competitive advantages



Visma

Financial
Solutions
Stay ahead with leading 
invoicing solutions.



International 
presence
Visma is leading European supplier of business 
software with presence across the entire Nordic 
region along with Benelux, Central and Eastern 
Europe.

Wide network of distributors and partners.

Virtual development organisation (R&D) across 
borders.



Visma group
9500+
employees

900 000
customers

+200 companies
across 16 countries worldwide

#1 priority
cloud based solutions
77% of R&D

Revenue 2018
€1,199 million



Visma in Finland
1300+
employees

+100 000
Customers in Finland

206 Meur
Revenue 2018 (+35%)

SMB
Visma Software
Visma Solutions
Visma Passeli
Visma Tampuuri

Enterprise
Visma Enterprise
Visma Public

Custom Solutions
Visma Consulting
Visma Illustrated
Myopt Consulting
(Weoptit)
Provad Oy

Commerce
Solutions
Visma Financial Solutions

Cloud Infrastructure 
Services
Visma Megaflex



My story

“Yrityslehti-luukuttajasta, pörssiyhtiöiden pöytiin” 



● 13+ years of awarded sales around B2B
● 10+ M€ revenue generated
● Nro. 1 in Visma Financial Solutions sales revenue (2019 -now)
● Established and started Neste Sales academy 
● Nro.1 Awarded SocialNeste Linkedin Influencer (2017, 

measured by SSI growth)
● Implemented Social Selling in practice for Neste NCA and 

Inside Sales 
● 50+ sales trainings implemented 

(Ecome Finland, Kastelli, Taloset, KV Social, AMV, Neste, Skal 
Suomen Kuljetus ja Logistiikka, Visma etc.)

● Blog: www.visma.fi/blog/author/juhopekkafagerstrom/

Juho-Pekka Fagerström Experience

linkedin.com/in/jpfagerstrom

@jp_fagerstrom



Tällä on menty pitkälle



“Vain 3 % ihmisistä pitää 
myyjiä & markkinoijia luotettavina”

Hubspot research, Global jobs poll Q2 2016



Mutua vai kohdennettua, tietoon perustuvaa



What has changed? 



Ennen prospektointia..





Toimiala:

Kotisivu / 
työkalut:

Liikevaihto/Kasvu

Paikkakunta:

Ihanne-asiakkaan ominaisuuksia

Investoinnit/
Kansainvälisty
minen



Tukku, 
teollisuus jne.

Ohj.  
Procountor, 
MS Navi, 
Fivaldi  

Liikevaihto: 
5M+ - 50M

PK- Seutu

Kohdeyleisön tekijät

Kasvu: 
+5%



Haluan keskustella Talousjohtajan, CFO:n, talouspäällikön, myyntijohtajan, 
Controllerin, kanssa, joka tech savvy, ymmärtää automaation päälle

Ostopersoona [talous]



Akt. rekrytointi

Johtotasolla nimityksiä, 
muutoksia

Voimakkaat investoinnit

Strat.muutokset 

Kv-mark.

Oikea ajoitus: uutiset, hälytykset



● Vainun prospektilista: filtterit
● Look-alike lista

Case XX–
STEP 1.





MITÄ PROSPEKTOINNIN JÄLKEEN?

● LinkedIn-mapping (yhteinen 
verkosto, ystävät)

● Välipeli: Best practices, User case  
● 1. tapaaminen

STEP 2.



Vaadienemman.fi + Alma/Sanoma 

https://www.visma.fi/vaadienemman/case-laskutuksen-integraatiot/
https://www.visma.fi/vaadienemman/


KIITOS!



Juho Fagerström
Asiakkuuspäällikkö

Mobile  +358 44 724 6577 
juho.fagerstrom@visma.com


